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INTRODUGCAO

\VVocé mergulhara no Oceano Azul do Varejo,
em um mundo de oportunidades digitais.

Desde a construcao de uma identidade de
marca forte até a implementacgao de
estratégias de para um anuncio de
relevancia na amazon.com.br.

Fste quia fornecera o conhecimento e as
etapas necessarias para que voceé alcance o
sucesso da sua Marca Propria, online.

Prepare-se para transformar sua paixao
em lucro, envolver sua audiéncia de forma
significativa e alcang¢ar um crescimento
exponencial em seu negocio digital.
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PESQUISA DE
MERCADO

Antes de sailr criando nome e logo da sua
marca, € importante definirmos qual os quais
produtos vamos inserir em nosso portfolio.

Os pontos apresentados a seqguir, sao
exatamente os que utilizamos para encontrar

produtos campeoes, de alto giro e com boa
margem de lucro.

Ao iniciar sua analise, opte por produtos
comprovados que vendem bem, € nao

apenas por “achismo”, por achar o produto
“legal”.

Nem sempre, o produto que voceé acha

legal, inovador, diferente, tera uma boa
demanda.
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ldentifigue com base nos seqguintes
atributos:

* Priorize a escolha de produtos pequenos e
leves. Pensando em escala, seu estoque
Ocupara pouco espaco, os custos de frete serao
reduzidos, economizando NOSs envios para o
cliente final e até mesmo para o Fullfilment.

e Evite produtos sazonais. Queremos vender
todos os dias do ano, e nao em periodos fixos
do ano. O produto deve ter demanda durante o
ano todo para evitar acumular estoque morto.
Evite produtos sazonais, como luzes de Natal,
oresentes de Dia dos Namorados e roupas
de inverno.
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e Produtos nao regulamentados: Evite itens
dificeis de obter aprovagao, como alimentos,
brinquedos e baterias. Concentre-se em
produtos de facil fabricacao que nao exijam
multiplas verificacoes de qualidade e papelada.

* Produtos descomplicados: Escolha produtos
com menos complicacoes. Por exemplo, se
voce vende produtos eletronicos, isso vem com
O problema do atendimento ao cliente. Mesma
forma, produtos de moda exigem que vocé
obtenha varias variagcoes, incluindo cores
diferentes, materiais e tamanhos.
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BONUS

Vou deixar mais duas recomendagoes bonus,
que considero na analise:

e Analise produtos com pre¢co meédio de venda,
de pelo menos RS$S50,00. Melhor ter uma
margem de 10% em “produto caros” do que em
produtos muito baratos.

 Antes de selecionar um produto, analise o que
os clientes de seus concorrentes falam. Se for
um produto com muita reclamacao €
problemas, nao vale a dor de cabeca, ne?
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Label
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White Label

Em um modelo de White Label, um fabricante produz
um produto genérico ou padrao.

e Esse produto generico € vendido para varias
empresas ou marcas diferentes.

e Asempresas gue compram produtos White
Label podem adicionar sua propria marca e
rotulo aos produtos.

e Geralmente, as empresas que usam White Label
nao tém controle total sobre o processo de
fabricagcao ou a formula do produto. Eles
simplesmente compram produtos ja fabricados
e 0s vendem com sua propria marca.

e E uma maneira eficiente de entrar em um
Mercado sem a necessidade de investirem
pesqguisa e desenvolvimento.
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Private Label

No modelo de Private Label, uma empresa compra
produtos genéricos ou padrao de um fabricante, mas
em vez de apenas adicionar sua propria marca, ela
pode personalizar o produto de varias maneiras.

e |[sso pode incluir a formulacao exclusiva do
oroduto, design de embalagem personalizado,
tamanho e formato exclusivos, etc.

e Asempresas que usam Private Label tém um
nivel significativo de controle sobre o produto
final e podem adapta-lo as necessidades e
preferéncias especificas de seu mercado-alvo.

e As empresas podem construir uma marca
exclusiva em torno desses produtos, o que
pode levar a uma maior fidelidade do
cliente e lucros potencialmente maiores.
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Em resumo, a principal diferenca € o nivel
de personalizagcao e controle que uma empresa
tem sobre os produtos que vende.

O White Label envolve a revenda de produtos
genericos com a simples adicao de uma
Mmarca, enquanto o Private Label permite que
uma empresa personalize e adapte os

Drodutos de acordo com suas necessidades
especificas.

Ambos os modelos tém suas vantagens

e sao usados em diferentes contextos
de negocios.
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Branding
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Definir um bom branding para a sua marca
oropria e fundamental para criar uma
identidade forte e atraente que se destaque no
mercado.

Aqui estao 0s passos que voce pode sequir
para desenvolver um branding eficaz para a sua
marca propria:

Compreenda o publico-alvo:

Antes de comecar a trabalhar na sua marca, €
essencial entender guem € o seu publico-alvo

Quem sao 0s seus
clientes ideais?

o W

Quais sao suas necessidades,
desejos e valores?

Quais problemas seus
produtos

Essas informagoes ajudarao a moldar a
personalidade da marca.
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Defina a personalidade da marca:

Sua marca deve ter uma personalidade que se
conecta com seu publico-alvo. Vocé pode criar
uma lista de caracteristicas que descrevem
COMO SUa Marca deve ser percebida.

Por exemplo, € jovem e divertida, sofisticada e
elegante, confiavel e séria, ou algo
completamente diferente?

Escolha um nome e um logotipo memoraveis:

O nome da sua marca deve ser unico, facil de
lembrar e relacionado ao seu nicho de
mercado.

Certifique-se de gue o nome da marca esteja
disponivel como dominio de site (WWW), nas
redes sociais (principalmente Instagram) e
como marca registrada (INPI).

O logotipo deve refletir a personalidade
da marca e ser facilmente identificavel.
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Pode ser uma boa ideia trabalhar com um
designer grafico profissional para criar um
logotipo de qualidade. Mas caso quelra
economizar, recomendo voce utilizar esse site
de inteligéncia artificial: https://ideogram.ai/

Desenvolva uma identidade visual
consistente:

Alem do logotipo, defina uma paleta de cores,
tipografia e elementos graficos que serao
consistentemente usados em todos 0s
Materiais de marketing, embalagens e presenca
online da marca.

Construa uma presencga online:

Faca um bom trabalho na Amazon, € crucial sua
escala no Market Place. Use as midias sociais
de forma consistente para se conectarcom
seu publico-alvo e compartilhar sua
mensagem de marca. Posteriormente,
recomendo que VOCE crie um e-commerce
oroprio.
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Proporcione uma experiéncia consistente:

Garanta que todos os pontos de contato com a
sua marca, desde a embalagem do produto ate
O atendimento ao cliente, estejam alinhados
com a 1dentidade e os valores da marca.

Monitore e ajuste:

A medida que sua marca cresce, continue
Mmonitorando o feedback do cliente. As
avaliacoes da Amazon, sao otimos parametros.
Fsteja disposto a fazer ajustes na sua estrateqgia
de branding conforme necessario para manter
a relevancia e a eficacia da marca. Lembre-se de
que a construcao de uma marca forte e um
processo continuo que requer consisténcia e
autenticidade. A medida que sua marca evolui,
mantenha-se fiel a sua identidade central e
continue a se adaptar as necessidades do seu
publico.
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Fornecedor

Fsse € um processo constante. Vocé sempre
estara buscando fornecedores. Seja para
orodutos novos, ou para melhorar sua compra
(preco mais baixo, entrega mais rapida, etc).

Para produtos White Label, voce pode
comprar direto de importadoras e
distribuidoras.

Para Private Label, recomendo fazer uma
pesquisa do nicho que vocé quer atuar no
Google. Por exemplo, vocé quer criar uma
marca de cosmeticos.

Recomendo pesquisar “Cosmeticas
Private Label” ou “Criar marca propria
de cosmeticos”. Tera diversas empresas

ue prestam esse servigo.
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BONUS

Se voce pegar um produto de um concorrente,
vOCEé vera “Fabricado por: xxxx”.

Esse fabricante, normalmente, € a industria
gue faz o Private Label para aguela marca.
Com aquele CNPJ, vocé consegue o contato
NO google, para um orcamento.
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Anunciar na AMAZON

Recomendo dar uma boa atencao e
dedicacao na criacao de seus anuncios de
Mmarca na Amazon.

Liste1 abaixo alguns pontos que considero
essenciails para escalar e ter sucesso na
plataforma:

1. Crie um Conteudo A+ atraente:

O Conteudo A+ e uma maneira de aprimorar a
descricao do produto na pagina de detalhes
do produto da Amazon com graficos, imagens
e texto aprimorados. Aqui estao algumas
dicas:

* Destaque os beneficios: Explique claramente
0s beneficios do seu produto. Mostre como
ele resolve problemas ou atende as
hecessidades dos clientes.
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2. Crie uma Amazon Store

Uma Amazon Store € uma pagina
personalizada onde voce pode exibir sualinha

de produtos de marca propria de maneira
atraente. Aqui estao algumas dicas:

e Escolha um layout atraente: A Amazon oferece

varios layouts de pagina para sua loja. Escolha
uMm que se adapte ao seu estilo de marca.

e Organize seus produtos: Crie secoes
para categorias de produtos e organize-os
de forma logica para facilitar a navegacgao.

e Destaque sua marca: Use o logotipo e as
cores da sua marca de forma consistente
em toda a loja para reforcar o reconhecimento

da marca.



M Warz

e Conte sua historia: Use a secao "Sobre
NoOs" para contar a historia da sua marca,
Seus valores e compromissos com 0OS
clientes.

* Promocgoes e ofertas especiais: Destaque
Dromocoes especiais, pacotes de produtos
e ofertas exclusivas para incentivar as
compras.

3. Otimize para dispositivos moveis

Certifique-se de que tanto o Conteudo A+
quanto a Amazon Store sejam otimizados para
dispositivos moveis. Muitos clientes acessam a
Amazon por meio de dispositivos moveis, € a
experieéncia deles deve ser igualmente eficaz.

4. Use palavras-chave relevantes

INnclua palavras-chave relevantes em seu
Conteudo A+ e Amazon Store para melhorar a
descoberta do seu produto pelos clientes. Isso
é crucial para o SEO da Amazon.
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5. Monitore e ajuste

Acompanhe o desempenho de seus anuncios
usando as ferramentas de analise da Amazon e
faca ajustes conforme necessario. Isso pode
incluir otimizacao de palavras-chave,
atualizacoes no Conteudo A+ e na Amazon
Store e adaptacoes com base no feedback dos
clientes.

6. Mantenha a qualidade e a consisténcia:

Mantenha a qualidade de seus produtos €
mantenha a consisténcia da marca em todos
0s aspectos do seu anuncio. Isso ajudara a
construir confilanga com os clientes e a
fideliza-los.

Lembre-se de que a Amazon estaem
constante evolucao, portanto, é
importante ficar atualizado com as
melhores praticas e recursos disponiveis
para aprimorar seus anuncios de marca
propria na plataforma.
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Replicar e ESCALAR

Sua marca esta em constante crescimento,
mudancas € melhorias. Esteja sempre
buscando novos produtos, adaptagoes para
melhorar a experiéncia do seu cliente, reduzir
custos e aumentar sua margem.

Seguindo esses passos que consolidel nesse
ebook, voce tera muito sucesso! Conte comigo
e vamos juntos!
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